


 

 

 

 

 
Argentina Exporta es un programa de asistencia técnica de la Agencia Argentina de 
Inversiones y Comercio Internacional (AAICI), con carácter federal en el que se pone a 
disposición de una empresa con potencial exportador, a un técnico especializado designado de 
forma conjunta entre la Agencia Argentina de Inversiones y Comercio Internacional y su 
contraparte provincial correspondiente, para realizar un diagnóstico y un plan a medida para el 
desarrollo de negocios en mercados internacionales. 

 
El programa tiene una duración de 100 días y se divide en tres etapas: 

1. Diagnóstico y plan de acción (20 días). 
2. Tratamiento aduanero y definición de dos mercados potenciales (30 días). 
3. Investigación de mercados y desarrollo del Plan Exportador (50 días). 

 
Además, cuenta con acompañamiento posterior a través de las herramientas y programas 
disponibles de la Agencia. 

 
 

PARTICIPANTES DEL PROGRAMA 
Los actores que participarán del programa: 

 
 Empresas: Empresas con oferta exportable desarrollada, con capacidad operativa 

y de producción ociosa, acceso a financiamiento y posibilidad de vender a plazos, 
entre otras variables clave para afrontar una estrategia de internacionalización. 

 Asistentes técnicos: Profesionales que participaron en la diplomatura en 
Asistencia Técnica dictada a través de esta AAICI. 

 Supervisores: Integrantes del Programa Argentina Exporta de la AAICI asignados a 
cada empresa y asistente técnico. 

 Referentes provinciales: Entidades provinciales y de CABA con injerencia en la 
promoción de exportaciones. Colaboran con la AAICI en la difusión y convocatoria, 
y participan de la ratificación de empresas y de la asignación en conjunto del 
asistente técnico. 

 
 

DINÁMICA DE SELECCIÓN DE EMPRESAS PARTICIPANTES 
Las empresas interesadas podrán postularse mediante un formulario de preinscripción. La 
información completada en el formulario se cruzará con una matriz de variables cualitativas y 
cuantitativas ponderables. Luego del cierre de la preinscripción y de la evaluación 
correspondiente, se notificará por correo electrónico a las empresas seleccionadas y ratificadas 
por cada provincia. 



 

 

 

 

 
Cabe destacar que el Programa tiene un cupo de participación. 

 
DINÁMICA DEL PROGRAMA 
El programa tendrá una duración de 100 días para el desarrollo de la Asistencia Técnica, período 
que se dividirá en tres etapas. 

 
El asesoramiento a las empresas se sistematizará a través de una serie de informes elaborados 
por los asistentes técnicos, quienes a través de la supervisión del equipo de Argentina Exporta, 
asegurarán el correcto desarrollo de cada una de las etapas del programa en lo que respecta a la 
asistencia técnica a empresas. 

 
 

ETAPAS DEL PROGRAMA 
 Etapa 1: Informe diagnóstico y plan de acción (primeros 20 días desde la fecha de inicio) 
Esta primera etapa del programa tiene como objetivo relevar la información de la empresa 
participante en sus diferentes áreas, a fin de dar un diagnóstico sistémico y objetivo de la empresa 
en relación con el proceso exportador. En base a la información relevada, se determinará si la 
empresa se encuentra en condiciones de avanzar a las siguientes etapas y se identificará el 
producto o servicio sobre el que se enfocará el análisis. 

 
 Etapa 2: Tratamiento aduanero y definición de dos destinos (día 20 hasta día 50 desde la 

fecha de inicio) 
Esta segunda etapa del programa tiene como objetivo relevar la información del tratamiento 
aduanero del producto seleccionado o los requisitos de exportación para el servicio definido, 
armar el precio FOB o precio básico de exportación para tener de referencia, y llevar a cabo un 
análisis de inteligencia comercial, cualitativo y cuantitativo, que defina dos mercados de 
exportación para desarrollar en el marco del programa. 

 
 Etapa 3: Investigaciones de mercados 1 y 2 + plan exportador (día 50 hasta día 100 desde 

la fecha de inicio) 
En esta tercera etapa de la asistencia técnica, se realizan las investigaciones de mercado 
correspondientes a los dos mercados seleccionados en la etapa anterior, con un listado de 
contactos potenciales. Por último, se lleva a cabo un plan exportador diseñado a medida con toda 
la información relevada en las distintas etapas previas del programa. 

 
Una vez que se llevan a cabo estas tres etapas, se da por finalizada la asistencia técnica 
completando un formulario de INFORME FINAL. 



 

 

 

 
 Acompañamiento por parte de la AAICI con sus programas y herramientas (día 100 en 

adelante) 
Una vez finalizada la asistencia técnica, la Agencia brindará un acompañamiento a la empresa 
para relevar información sobre avances, mejoras, desafíos y logros, además de implementación 
de las estrategias sugeridas por el asistente técnico. Así como también se pondrán a su 
disposición todas las herramientas y programas disponibles en la AAICI, como capacitaciones, 
plataformas de inteligencia comercial, calendario de ferias y rondas de negocios internacionales, 
entre otros recursos valiosos para el desarrollo exportador. 

 
La empresa que cuente con su Informe Final completado, y por un período de 24 meses, contará 
con facilidades para participar en 2 ferias internacionales que estén dentro del calendario anual de 
la AAICI. 

 
 
Además, a través de la Agencia, la empresa a través de la apertura de cuenta en FedEX, podrá 
solicitar un descuento del 70% para el envío de muestras y/o tarifas para cargas generales sobre los 
precios de lista de los siguientes servicios: FedEx International Connect Plus®, FedEx 
International Priority Express®, FedEx International Priority®, FedEx International Priority® 
Freight, FedEx International Economy® y FedEx International Economy® Freight. 

 
 
Ante cualquier consulta puede contactarse a consultas@argentinaexporta.ar 



 

 

 

 
RESUMEN DEL PROGRAMA 
Preinscripción 
Selección y ratificación 
Instancia previa de documentación y contrato 

 

 

 

 
Entrega de minuta post aprobación 
1.a factura 

 

 
Entrega de minuta post aprobación 
2.a factura 

 

Entrega de minuta post aprobación 
3.a factura 

 
 

Se realizarán reuniones periódicas de seguimiento. 

Inicio 
(Día 1) Fecha firma contrato 

+ 
Reunión presentación entre asistente técnico, supervisor y empresa 

Informe Diagnóstico (Día 20) 

Informe Tratamiento Aduanero 
+ 

Informe de definición de Destinos x2 (Día 50) 

Investigación de los 2 mercados seleccionados 
+ 

Plan de Exportación con la empresa (Día 100) 

 
INFORME FINAL 



 

 

 

 
Post Asistencia Técnica: 

 

 

 

Vinculación con diferentes áreas de la AAICI para explorar otras herramientas disponibles que 
podrían resultar de utilidad 

Acompañamiento a la empresa y seguimiento post Asistencia Técnica: 
-Inmediato (+Día 100) 

-A 6 meses -A 12 meses 
-A 18 meses -A 24 meses 


